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;H - Con un mercado que roza los US$ 3,900

i‘\\ﬂ% millones y las empresas destinando el
=N 38.5% de su presupuesto de innovacion a
—i. protegerse, la ciberseguridad deja de ser
un nicho para convertirse en el motor
principal del canal. Analizamos como el
déficit de talento y la urgencia de
servicios administrados (MSSP) en el
sector publico abren una ventana de
oportunidad historica para los
integradores en 2026.




Del auge de la |IA
autonoma a la proteccion
critica de plantas
industriales por el
nearshoring: el mapa de
la ciberdefensa en México
se redibuja. Mientras el
sector privado acelera
hacia marcos de Zero
Trust, la consolidacion de
la nueva Ley General de
Ciberseguridad y el gasto
gubernamental en
servicios administrados
definen las reglas de un
juego donde el canal es el
arbitro indispensable.

El asedio digital: México
frente a sus pares
regionales

El panorama regional
muestra una competencia
feroz por la resiliencia. Segun
el informe Annual Threat
Report 2026 de Darktrace,

aunque Colombia se ha
posicionado recientemente
como el pais mas impactado
de la region, Ecuador, Chiley
México mantienen una
posicion critica como los
siguientes blancos favoritos
de los ataques de
ransomware en
Latinoameérica.

Este protagonismo no es para
presumir: entre 2019 y 2025, el
pais acumulo 155 victimas
documentadas en foros de la
dark web, una cifra superada
unicamente por las 320
victimas registradas en Brasil
(DGCiber, 2025). La diferencia
radica en la madurez;
mientras Brasil ha avanzado
en legislaciones de proteccion
de datos robustas, México
apenas esta consolidando su
arquitectura legal bajo la
recién creada Agencia de
Transformacion Digital y
Telecomunicaciones (ATDT).


https://www.tritonmarketresearch.com/reports/latin-america-uninterruptible-power-supply-market
https://www.tritonmarketresearch.com/reports/latin-america-uninterruptible-power-supply-market
https://newzoo.com/resources/trend-reports/newzoos-global-games-market-report-2024-free-version
https://cdn.prod.website-files.com/626ff4d25aca2edf4325ff97/699ec786d3fbb5c5b4fbcf53_Latin%20America%20Regional%20Outlook.pdf

Ciberseguridad en México: Del Mar de Riesgos al Faro de Oportunidades (2026-2034)

40 mil millones de EL MAR DE AMENAZAS
intentos de ataque (R

Volumen registrado ¢ e =
solo en el primer
semestre de 2025,

evidenciando una

vulnerabilidad

estructural.
Tormenta
de Datos

Rescates promedio
de USD 400,000

El costo del
ransomware para
victimas industriales
Impacta directamente o=
la estabilidad
macroecondmica.

Déficit de 400,000
especialistas

La escasez de
talento interno fuerza
a las empresas i
a externalizar su
sequridad.

El mercado mexicano:
inversion vs. realidad

De acuerdo con las
estimaciones mas recientes
de IMARC Group (2026), €l
mercado de ciberseguridad
en México ha alcanzado una
valoracion de
aproximadamente US$ 3.9
mil millones en 2025. Se
proyecta que esta industria

Mercado SECaaS de
USD 893.5 millones

Proyeccion para

2034 impulsada
por la demanda
de sequridad por

sus:rlpcdnn en

Migracion Obligatoria
a Zero Trust

El Plan Nacional
2025-2030 exige
arquitecturas de
“Conflanza Cero”
que sustituyen a
las VPNs.

Consultoria en GRC y
Cumplimiento
técnicas

obligatorias tras la -
disolucién del INAI @

y nuevas leyes —
federales. = 0

Consultoria de
Cumplimiento

mantenga un ritmo de
expansion sostenido, con una
tasa de crecimiento anual
compuesta (CAGR) del 8,9%
hacia la proxima década,
consolidando al pais como
uno de los polos de inversion
tecnoldgica mas dinamicos
de Latinoamérica.

Este crecimiento esta
impulsado principalmente


https://www.imarcgroup.com/report/es/mexico-cybersecurity-market

por la acelerada migracion a
servicios en la nubey la
proliferacion de dispositivos
loT en los sectores industrial
y de servicios. La creciente
frecuencia de las filtraciones
de datos ha generado una
presion sin precedentes
sobre las empresas
mexicanas para que
refuercen sus
infraestructuras,
transformando la
ciberseguridad de un
componente técnico

Mexico Cybersecurity Market Forecast

Size, By Component, 2025-2034 (USD Billion)
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periférico a un pilar
estratégico indispensable
para la continuidad del
negocio.

Mirando hacia el futuro, el
analisis de IMARC destaca
qgue la demanda se
concentrara en soluciones
de seguridad basadas en la
Nnube y marcos de trabajo
de "Zero Trust". A medida
que las organizaciones
locales enfrentan
amenazas cada vez mas
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mas automatizadas, la
inversion se desplazara hacia
tecnologias preventivas
capaces de neutralizar
atagues en tiempo real,
protegiendo asi la integridad
de los datos financieros y
personales de millones de
ciudadanos.

Inversiones privadas y
publicas

Segun Select, a pesar de las
amenazas, el mercado
mexicano de ciberseguridad
esta en un momento de
efervescencia. Para los
lideres tecnoldgicos (ClOs), la
seguridad ya no es un
"gasto", sino la prioridad
absoluta, calificada con una
importancia de 9.0 sobre 10
(Select, 2026). De acuerdo
con su reporte Panorama
del mercado de
ciberseguridad 2025,

las empresas estan destinando
el 38,5% de su presupuesto de
innovacion exclusivamente a
ciberseguridad, dejando atras
rubros como la Analitica (17,5%)
o la Nube (16%).

Sin embargo, el Sector Publico
vive una realidad distinta. La
inversion per capita en
ciberseguridad en México es
menor a US$ 1,00, un abismo
comparado con los US$ 30,00
que invierten paises de
ingresos altos como Estados
Unidos (DGCiber, 2025). Esta
brecha presupuestaria es,
quiza, la mayor vulnerabilidad
del Estado mexicano.
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https://www.credenceresearch.com/report/mexico-data-center-uninterruptable-power-supply-ups-market
https://www.credenceresearch.com/report/mexico-data-center-uninterruptable-power-supply-ups-market

&. select Analitica, ciberseguridad y nube prioridades en
 Jectah e €l presupuesto de innovacion

Presupuiesto TIC del C10

Ciberseguridad como Servicio:
El auge de los MSSP

Ante la falta de talento
especializado —un déficit global
de 4 millones de profesionales
gue México sufre con rigor—, las
organizaciones han volcado su
confianza hacia la
Ciberseguridad como Servicio.

El gasto en servicios
administrados de seguridad
alcanzard los $6,539
millones de pesos (MDP)
para finales de 2026, lo que
representa un crecimiento
anual del 10,8% (Select,
2026). Curiosamente, es el
Gobierno el mayor motor
de este mercado,
acaparando el 33% del
gasto total, impulsado por
la necesidad de modernizar
sus 68 centros de respuesta
a incidentes (CERTs/CSIRTS)
identificados en el pais
(Select, 2026; DGCiber,
2025).

Centros de Respuesta de Incidentes Informaticos Mexico

Cantidad de CERTs y CSIRTs de México. Fuente: Agencia de Transfor ion Digital y Teli icaciones, 2025,
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Tecnologias de
vanguardia: La IA como
escudo y espada

La adopcion tecnoldgica
en 2026 estda marcada por

tres pilares fundamentales:

1- 1A Generativay
Autonomia:

Segun Darktrace (2026),
los atacantes ya usan IA
para crear deepfakesy
automatizar el robo de
credenciales. En
respuesta, las empresas
mexicanas estan
integrando soluciones
de Detecciony
Respuesta Autonoma
gue aprenden del
comportamiento del
negocio en tiempo real.

1

2- Seguridad en OT
(Tecnologia Operacional):

Con el auge del nearshoring,
sectores como manufactura
y energia han comenzado a
proteger sus plantas
industriales con alianzas
estratégicas (Select, 2026).

3- Consolidacion de SOCs:

La Ciudad de México concentra
el 62% de los centros de
operacion de seguridad del
pais, buscando una visibilidad
unificada de las amenazas
(DGCiber, 2025).

El Despertar legislativo:
Hacia la Ley General

El mayor desafio no es técnico,
sino legal. México ha operado
durante anos con vacios
normativos que la Estrategia
Nacional de Ciberseguridad
2025-2030 busca subsanar.



https://www.portal.atdt.gob.mx/wp-content/uploads/2026/01/Plan_Nacional_de_Ciberseguridad-2.pdf

La creacion de la Direccion
General de Ciberseguridad
(DGCiber) dentro de la ATDT
es el primer paso hacia una
Ley General de
Ciberseguridad que se
espera se materialice en este
20206.

Esta ley busca armonizar la
proteccion de datos en
bases publicasy privadasy
establecer requisitos de
seguridad obligatorios para
infraestructuras criticas, un
movimiento esencial para
gue México mantenga su
competitividad frente a
economias como la chilena
o la brasilena, que ya
cuentan con marcos legales
avanzados (Darktrace, 2026;
DGCiber, 2025).

México esta en una
encrucijada. Por un lado,
una industria privada

Tamafo y crecimiento de la facturacion
de los mercados de ciberseguridad

gg_ select

Ilemertacie
& intrgraein

dispuesta a invertir y adoptar
IA de vanguardia; por el otro,
un sector publico que lucha
contra presupuestos
limitados y un marco legal en
construccion. La carrera hacia
el Mundial de Futbol 2026
sera la prueba de fuego: un
evento que pondra a prueba
la capacidad de coordinacion
de los 68 CSIRTs frente a la
mirada de todo el mundo.

Referencias bibliograficas
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"El fraude digital ya no es evidente y por eso la
ciberseguridad debe replantearse en México"

HD Latinoamérica impulsa una estrategia que combina
soluciones especializadas, plataformas digitales como Soga
Cloud y programas de capacitacion para fortalecer la
ciberseguridad en México. El crecimiento de amenazas como
phishing, robo de identidad y fraudes financieros, que ya
representan hasta el 70% de los incidentes, obliga a
empresas y canales a adoptar modelos mas integrales para
proteger a las pymes y asegurar la continuidad de sus
operaciones.

La acelerada evolucion de las  HD Latinoamérica, advirtid

amenazas digitales esta gue los ataques han dejado
redefiniendo las prioridades de ser genéricos para

de proteccion para las convertirse en esquemas
empresas en México, altamente dirigidos, apoyados
particularmente en el por inteligencia artificial y
segmento pyme, que técnicas avanzadas de
representa mas del 80% del ingenieria social. “El fraude
tejido empresarial. Fausto digital ya no es evidente y por

Escobar, Director General de eso la ciberseguridad
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FAUSTO ESCOBAR,
DIRECTOR GENERAL DE
HD LATINOAMERICA.

“Nuestra estrategia esta enfocada en que los socios
evolucionen hacia un rol consultivo, apoyados por
plataformas como Soga Cloud y un portafolio robusto,
para que puedan anticiparse a los riesgos y generar
valor real en cada proyecto de ciberseguridad”.

b


https://www.linkedin.com/in/ing-fausto-escobar-s%C3%A1nchez-2834baba/
https://hdlatinoamerica.com/

debe replantearse en México”,
afirmo, al tiempo que subrayo
gue “hoy mas que nunca, el
canal tiene la responsabilidad de
ir mas alla de la venta e impulsar
una cultura de prevencion en sus
clientes”.

Ante este panorama, la
compania ha reforzado su
portafolio con soluciones
orientadas a proteger tanto la
infraestructura como la
identidad digital de las
organizaciones. La incorporacion
de herramientas especializadas
permite atender necesidades
especificas de las pymes, que
historicamente han destinado
MeNOoS recursos a su seguridad,
pero que hoy enfrentan un
entorno de mayor riesgo. Este
enfoque también se
complementa con un programa
continuo de capacitacion,

certificaciones e incentivos para
los socios de negocio, con el
objetivo de elevar su nivel de
especializacion y acompanarlos en
la evolucion hacia modelos mas
consultivos.

Uno de los pilares de esta
estrategia es la habilitacion digital
del canal. A través de Soga Cloud,
HD Latinoamérica ofrece a sus
distribuidores la posibilidad de
contar con un e-commerce propio
sin costo, operativo en cuestion de
minutos. Este modelo permite
integrar soluciones de
ciberseguridad de forma
inmediata, facilitando la
comercializacion de licencias y
servicios bajo esquemas
automatizados, lo que reduce
tiempos de implementacion y
acelera el cierre de ventas en un
mercado que demanda
inmediatez.

“En 2026 vamos a consolidar un ecosistema donde el
canal tenga acceso a herramientas digitales, capacitacion

continua y soluciones especializadas, con el objetivo de
crecer de forma rentable mientras protege a sus clientes
ante amenazas cada vez mas sofisticadas”.

16



Plataforma allada de

Ademas de optimizar la
operacion comercial, esta
plataforma amplia el alcance
hacia el mercado pymey
fortalece la experiencia del
usuario final con procesos de
compra agilesy seguros. La
disponibilidad en linea de
soluciones como antivirus,
proteccion de endpointsy
herramientas de monitoreo
responde a la necesidad de

contar con esquemas flexibles,

Obteén tu Tienda Online

donde la tecnologia pueda
implementarse de forma
rapida y escalable sin
comprometer la eficiencia del
canal.

Sin embargo, el crecimiento de
estas capacidades también
viene acompanado de riesgos
mas complejos. En México,
siete de cada diez fraudes
digitales estan relacionados
con phishing, que hoy se

17



se presenta en multiples
formatos como correos
electronicos, llamadas,
mensajes y aplicaciones
falsas. A esto se suman
esquemas de robo de
identidad y fraudes
financieros, donde incluso se
utilizan deepfakes para
suplantar ejecutivos y generar
transferencias fraudulentas.
“El fraude ya no es como
antes; hoy tiene un
componente de ingenieria
social muy avanzadoy, con el
apoyo de la inteligencia
artificial, se vuelve mucho
mas efectivo”, explicd Escobar.

El impacto de estas amenazas
no solo se limita a pérdidas
econdmicas, sino que
también afecta la reputacion
de las organizacionesy la
confianza de los usuarios.
Datos del sector sefnalan que
mas del 60% de los casos de
robo de identidad estan
vinculados

18

con productos financieros,
lo que incrementa la
urgencia de adoptar
soluciones integrales que
combinen tecnologia,
procesos y educacion
digital. Bajo esta realidad, el
papel del canal se vuelve
determinante para guiar a
los clientes en |la prevencion
y respuesta ante incidentes.

Frente a este escenario, HD
Latinoamérica busca
consolidar un modelo que
integre herramientas
tecnologicas, capacitacion
constantey
acompahamiento cercano al
canal. La apuesta no solo
esta en ampliar el portafolio,
sino en construir un
ecosistema que permita a
los socios responder con
mayor rapidez y efectividad
a un entorno donde los
riesgos evolucionan al
mismo ritmo que la
digitalizacion.
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ciberseguridad de clase mundial.

safetica USoPHeS

(esfE

£) Avast

BitRaser

ULTRABAC

Antimalware + Antispam + Filtrado web
+ DLP + Inteligencia de amenazas

Todo lo que necesitas, en un solo aliado:

a
Partner GROWTH

&  Accedeal mejor programa de partners en
el que todas tus acciones te haran ganar.


https://hdlatinoamerica.com/contacto

CIBERSEGURIDAD

~

</

"Hoy hablamos de ecosistemas donde
cada capa de seguridad se complementa”

Ante un entorno digital cada vez mas exigente, CT
Internacional fortalece su estrategia en ciberseguridad con
un enfoque integral que combina tecnologia, capacitacion y
especializacion del canal. A través de un portafolio
estructurado en cinco segmentos y programas como Ruta
CT Business and Training, la compahia impulsa la
profesionalizacién de distribuidores e integradores,
acercando soluciones que responden a las nuevas
necesidades de proteccion en empresas mexicanas.

El avance de la digitalizacion tecnoldgicos. Este escenario
en México ha elevado la ha impulsado a mayoristas
relevancia de la como CT Internacional a
ciberseguridad dentro de las consolidar propuestas mas
organizaciones, completas, orientadas a
particularmente por el proteger tanto la
incremento en la conectividad infraestructura como la

y la adopcion de nuevos operacion de las empresas.
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MIGUEL FIMBRES,
DIRECTOR DE MARCA EN
CT INTERNACIONAL.

“Estamos enfocando nuestra estrategia en integrar
soluciones que permitan al canal construir
propuestas completas de ciberseguridad, alineadas
a las necesidades reales del mercado”.

-


https://www.linkedin.com/in/miguelfim?utm_source=share_via&utm_content=profile&utm_medium=member_ios
https://ctonline.mx/

En este sentido, la compania
ha organizado su portafolio en
cinco segmentos: seguridad de
red, aplicaciones, seguridad en
la nube, proteccion de
endpoints y gestion de
identidad. Esta estructura
busca responder a distintos
niveles de riesgo, desde la
proteccion de redes fisicas
mediante firewalls y VPN,
hasta la seguridad de datos y
accesos en entornos hibridos.

“La estrategia no se limita a
colocar soluciones aisladas,
sino a construir ecosistemas
donde cada capa de seguridad
tenga un propdsito claro
dentro de la operacion del

Icliente”, explico Miguel
Fimbres, Director de Marca en
CT Internacional. Bajo esta
ogica, tecnologias como EDR
permiten monitorear
dispositivos en tiempo

real, mientras que los
esquemas de gestion de
identidad refuerzan el control
de accesos y credenciales.

Para habilitar al canal, CT
Internacional trabaja con
fabricantes a través de
programas de certificacion
estructurados en distintos
niveles. Desde esquemas de
entrada con formacion
comercial y técnica basica,
hasta niveles avanzados donde

“El fortalecimiento del canal es fundamental;
por eso impulsamos certificaciones y
capacitacion constante que les permita
desarrollar proyectos con mayor nivel técnico
y valor para sus clientes.”

22



se requieren perfiles
especializados, evaluaciones
formales y capacidades para
disenar soluciones complejas.
“El desarrollo del canal pasa
por elevar su conocimiento,
Nno solo en producto, sino en la
capacidad de implementary
acompanar proyectos de
seguridad”, anadié Fimbres

Ademas del componente
técnico, la compania ha
reforzado la capacitacion
continua mediante iniciativas
como Ruta CT Business and
Training, que acerca
contenido actualizado a
distribuidores e integradores.
Durante 2025, este programa
permitid capacitar a 3,463
partners a través de mas de
20 talleres realizados en 15
eventos en distintas regiones
del pais, complementados
con webinars que facilitan el
acceso remoto al
conocimiento.

El enfoque también
contempla la necesidad de
acompanar al canal en la
entrega de servicios, un
aspecto fundamental en
proyectos de ciberseguridad.
Por ello, CT Internacional
mantiene alianzas con
fabricantes para ofrecer
certificaciones y formacion
especializada que permitan a
los partners fortalecer su
expertise y responder a los
requerimientos del mercado.

De cara a los proximos meses,
la compania observa un
crecimiento sostenido en la
demanda de soluciones de
ciberseguridad, impulsado por
la evolucion de los procesos
empresariales hacia entornos
digitales. Esta tendencia abre
nuevas oportunidades para el
canal, particularmente en
proyectos que integren
Mmultiples capas de proteccion
y servicios asociados.

23
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==RTINET

"La ciberseguridad ya no es opcional: es una

condicion para operar”

Fortinet refuerza su estrategia en México mediante el
impulso al canal, el desarrollo de soluciones con inteligencia
artificial y la expansiéon de programas de capacitaciéon. La
compania busca responder al crecimiento de amenazas
como ransomware, ataques a la nube y vulnerabilidades
humanas, apostando por un modelo consultivo que permita
a las organizaciones elevar su madurez en ciberseguridad.

El avance de los ciberataques
en México continuara
acelerandose en 2026,
impulsado por la adopcion
masiva de tecnologias
digitales y el uso cada vez mas
sofisticado de la inteligencia
artificial. De acuerdo con
estimaciones del sector, el pais
se mantiene entre los
principales objetivos en
América Latina, concentrando
hasta 60% de los intentos de
ciberataques en la region.

24

La desaparicion del perimetro
tradicional y la
hiperconectividad han
ampliado la superficie de
riesgo en empresas de todos
los tamanos.

La evolucion de las amenazas
no solo ha incrementado en
volumen, sino también en
complejidad. Atagues de
ransomware, extorsion digital y
explotacion de vulnerabilidades
en la nube, especialmente en
APIs, se posicionan como los



MARIA JOSE ALBARRAN,
DIRECTORA DE CANALES
DE FORTINET MEXICO.

“La estrategia de Fortinet en 2026 esta enfocada en
fortalecer a nuestros partners con especializaciéon
continua, integrando inteligencia artificial en nuestras
soluciones y acompanandolos en cada etapa para que
puedan ofrecer servicios de alto valor en un mercado
cada vez mas exigente”.



https://www.linkedin.com/in/mariajosealbarranceballos/
https://www.fortinet.com/

principales vectores. A esto
se suma el uso de
inteligencia artificial
generativa para disenar
ataques dirigidos y el llamado
“envenenamiento de datos’,
una técnica que busca
corromper modelos desde su
origen. Maria José Albarran,
Directora de Canales de
Fortinet México, advirtio: “Hoy
vemos ataques mucho mas
personalizados y sofisticados,
donde la inteligencia artificial
esta siendo utilizada por los
ciberdelincuentes para
aumentar su efectividad”.

Otro elemento critico es el
factor humano. Se estima
gue mas del 80% de los
incidentes de seguridad
tienen su origen en errores
de usuarios, desde hacer clic
en enlaces maliciosos hasta la
mala gestion de accesos.
Ante ello, las organizaciones
enfrentan el reto de
fortalecer sus estrategias de
capacitacion
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interna, al tiempo que
adoptan soluciones
tecnoldgicas capaces de
mitigar riesgos en tiempo
real.

“Estamos evolucionando
hacia un modelo donde
el canal no solo
comercializa tecnologia,
sino que se convierte en
un asesor estratégico;
por eso impulsamos
esquemas como MSSP y
nuevas especializaciones
que responden a
tendencias como IA,
nube y seguridad
distribuida”.


https://www.fortinet.com/lat/corporate/about-us/newsroom/press-releases/2026/fortinet-introduces-fortios-8-expand-secure-networking-with-secure-ai-controls-fabric-based-ai-agents-flexible-sase-and-simplified-sdwan

Desde la perspectiva de
Fortinet, el papel del canal de
distribucion adquiere mayor
relevancia frente a este
entorno. La compania ha
reforzado su estrategia de
habilitacion con programas de
entrenamiento continuo, que
incluyen sesiones virtuales y
presenciales. Tan solo en el
ultimo ano, mas de 300
especialistas fueron
capacitados en arquitecturas
SASE, una tendencia que
responde a la necesidad de
proteger entornos distribuidos
y usuarios remotos. A nivel de
innovacion, la firma apuesta
por el desarrollo de

plataformas integradas con
inteligencia artificial. La
evolucion de su sistema
operativo, FortiOS 8.0
incorpora capacidades
avanzadas para la proteccion
en entornos multicloud,
visibilidad en tiempo real y
prevencion de fuga de datos,
ademas de funciones
orientadas a la seguridad post-
cuantica. “Nuestros partners
deben ser un eslabon muy
fuerte, porque son quienes
estan frente al cliente y
necesitan contar con
herramientas y conocimiento
actualizado de manera
constante”, senald Albarran.
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https://www.fortinet.com/lat/corporate/about-us/newsroom/press-releases/2026/fortinet-introduces-fortios-8-expand-secure-networking-with-secure-ai-controls-fabric-based-ai-agents-flexible-sase-and-simplified-sdwan

En paralelo, el programa de
canales evoluciona con el
lanzamiento de una nueva
version de Partner Engage,
que contempla
especializaciones mas
alineadas a las demandas
actuales del mercado,
incluyendo inteligencia
artificial y servicios
administrados. Este modelo
también integra esquemas
flexibles para proveedores
MSSP, permitiendo ampliar su
oferta bajo modelos de
servicio.

La vision de Fortinet para
2026 apunta al
fortalecimiento de la

investigacion, la colaboracion
global y la democratizacion
del conocimiento en
ciberseguridad. Como parte
de este enfoque, la compania
mantiene desde 2020 un
esquema de capacitacion
gratuita orientado a reducir la
brecha de talento, que hoy
supera los 3.5 millones de
especialistas a nivel mundial.
Ademas, los canales pueden
registrarse a distintos
webinars y sesiones de
actualizacion a través de su
plataforma oficial de eventos
donde se concentran
contenidos alineados a las
tendencias mas recientes del
sector.
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https://www.fortinet.com/lat/corporate/about-us/newsroom/press-releases/2026/fortinet-introduces-fortios-8-expand-secure-networking-with-secure-ai-controls-fabric-based-ai-agents-flexible-sase-and-simplified-sdwan
https://www.fortinet.com/lat/corporate/about-us/events
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CIBERSEGURIDAD

Adistec

“No se trata solo de respaldar datos, sino de
garantizar que estéen libres de amenazas”

Adistec consolida su estrategia de ciberseguridad para 2026

al integrar resiliencia operativa, inteligencia artificial y

capacitacion especializada para canales en México. A través

de soluciones que combinan proteccion de datos,
cumplimiento normativo y automatizacion, la compaiia

busca reducir tiempos de respuesta ante incidentes y cerrar
la brecha de talento en el sector, al tiempo que fortalece el

posicionamiento de sus socios frente a un entorno de
amenazas cada vez mas sofisticado.

En un entorno donde los
ataques de ransomware y las
brechas de datos siguen
creciendo a doble digito a
nivel global, el mayorista
Adistec redefine su papel en
el ecosistema tecnologico al
apostar por una estrategia
de ciberseguridad integral
para 2026. La compania
enfoca sus esfuerzos en
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habilitar a los canales con
herramientas que combinen
respaldo, proteccion activa y
recuperacion eficiente,
integradas dentro de un
portafolio robusto, en un
contexto donde el tiempo de
recuperacion (RTO) puede
marcar la diferencia entre la
continuidad o la interrupcion
de un negocio.



https://www.adistec.com/mx/portfolio

KARINA DE CASTRO,
PRODUCT SALES
MANAGER EN ADISTEC.

“En 2026 nuestra estrategia esta centrada en que los canales
evolucionen hacia modelos consultivos, donde no solo
comercialicen soluciones, sino que entiendan el riesgo del
cliente y lo traduzcan en arquitecturas seguras, resilientes y
alineadas a las nuevas amenazas digitales”.

ALEJANDRO HERNANDEZ,
ENGINEERING SALES
SPECIALIST EN ADISTEC.

“Estamos enfocando nuestros esfuerzos en integrar
tecnologias con inteligencia artificial y automatizacion, pero
también en transferir conocimiento al canal; ahi es donde
realmente se genera valor, porque les permite responder con
mayor rapidez y precision ante,incidentes complejos”.

4
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https://www.linkedin.com/in/karina-de-castro-g%C3%B3mez-bbb62913b/
https://www.adistec.com/mx
https://www.linkedin.com/in/ahernandezr/
https://www.adistec.com/mx

Proteceidn v Visibilidad

o » A10, Forcepoint, Fortra, Gigamon, Imperva.
» Netscout, Nozomi, SentinelOne, Tenable

Tdentidad v Gestidn

« Delinea, One |dentity, Quest, Thales
« Exabeam, HCL Software, Riverbed,

Zocaler.

Karina de Castro, Product
Sales Manager en Adistec,
explicd que la compania ha
roto el esquema tradicional
gue separaba la
infraestructura del centro de
datos y la operacion del SOC,
al integrar escaneos de
amenazas en cada punto de
restauracion, asi como
cifrado y proteccion de
identidades. "Hoy hablamos
de resiliencia total:
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\\ Portafolio
tecnolégico

disponible

Las marcas lideres del mercato gue Integran
nuestra oferta integral para la cibersegundad

empresarial

No basta con tener respaldos,
debemos asegurar que esos
datos estén limpios antes de
levantar una operacion,
incluso ante ataques
avanzados”, senalo.

Este enfoque cobra
relevancia si se considera
gue, segun estimaciones de
la industria, mas del 60% de
las organizaciones afectadas
por ransomware enfrentan



intentos de cifrado en sus
respaldos. Ante ello, Adistec
impulsa arquitecturas de
almacenamiento inmutable
gue evitan la manipulacion o
eliminacion de la
informacion critica,
reduciendo riesgos y
garantizando la continuidad
operativa en escenarios
adversos, reforzando asi su
propuesta de valor para
partners.

Desde el frente tecnoldgico,
Alejandro Hernandez,
Engineering Sales Specialist
en Adistec, destaco la
integracion de soluciones
XDR potenciadas por
inteligencia artificial, las
cuales permiten reducir
hasta en un 40% los falsos
positivos en la deteccion de
amenazas. “La
automatizaciony la lA
permiten que los analistas se
enfoquen en incidentes
criticos, acortando

significativamente los tiempos
de respuesta ante una brecha
de seguridad”, afirma.

La estrategia no se limita a la
tecnologia. Adistec ha
fortalecido su rol como centro
de entrenamiento autorizado,
ofreciendo programas de
capacitacion que incluyen
webinars, bootcampsy
certificaciones especializadas
en areas como Zero Trust,

“No se trata sélo de
implementar herramientas,
sino de ensefar al canal a
entender todo el ciclo de la
seguridad: desde la
proteccion de datos hasta el
cumplimiento normativo,
para que puedan construir
propuestas mucho mas

completas y estratégicas”
Alejandro Hernandez
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https://www.adistec.com/mx/partners?sf_vafp=

“Estamos impulsando que
los socios integren
seguridad desde el disefio
de sus proyectos, con
proteccion de
identidades, cifrado y
almacenamiento
inmutable, para que
puedan garantizar
continuidad operativa
incluso ante escenarios
de ataque complejos”
Karina de Castro

seguridad en la nube y
proteccion de datos, muchas
de ellas articuladas desde su
unidad de educacién . Este
enfoque busca reducir la
brecha de talento en
ciberseguridad, que en
México continUa siendo uno
de los principales retos del
sector.

En paralelo, la compania ha
desarrollado laboratorios demo y
capacidades de preventa que
permiten a los canales traducir
regulaciones como la Ley Federal
de Proteccion de Datos o
estandares internacionales en
soluciones tangibles. Esto facilita
la generacion de proyectos
alineados al cumplimiento
normativo, particularmente en
sectores donde las licitaciones
exigen un alto nivel técnicoy
documental.

De cara a 2026, Adistec también
impulsa campanas de
concientizacion sobre nuevas
amenazas impulsadas por
inteligencia artificial, un
fendmeno que ya comienza a
impactar en la superficie de
ataque de las organizaciones. La
inclusion de nuevas marcas en su
portafolioy el acompanamiento
estratégico a sus socios refuerzan
su vision de consolidarse como
un habilitador de valor en el
mercado de ciberseguridad.
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https://www.adistec.com/mx/business-units/education
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https://www.adistec.com/es/campaign-landings/portafolio_mexico_adistec

CIBERSEGURIDAD

Jeteam

"La Integracion entre soluciones es lo que
realmente reduce riesgos de TI"

La estrategia de Tecnologia Especializada Asociada de México
(TEAM) en ciberseguridad para 2026 se centra en la integracioén
de un portafolio robusto que incluye firmas globales como
Sophos, CyberArk, Tanium, Tenable, Thales y Netskope, con el
objetivo de construir arquitecturas unificadas y no herramientas
aisladas. Este enfoque responde a un entorno donde los costos
operativos pueden incrementarse hasta en doble digito cuando
las plataformas no se comunican entre si, impactando
directamente en la eficiencia de las organizaciones.

Joaquin Amaya, BU Manager
Cybersecurity en TEAM, explico
que la apuesta del mayorista
radica en consolidar soluciones
mediante conectores e
interoperabilidad entre
plataformas: “Hoy las marcas
ya estan disenadas para
integrarse y compartir
inteligencia en tiempo real;
cuando se logra esa visibilidad
unificada, las empresas no solo
reducen la complejidad
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operativa, también optimizan
recursos y mejoran su postura
de seguridad de forma
medible”, detalld. Esta vision
busca fortalecer la defensa en
profundidad en empresas
mexicanas, donde los riesgos
de Tl mantienen una tendencia
al alza.

A |la par, TEAM ha fortalecido su
estructura de habilitacion con
equipos especializados por



JOAQUIN AMAYA, BU
MANAGER
CYBERSECURITY EN
TECNOLOGIA
ESPECIALIZADA
ASOCIADA DE MEXICO

“Buscamos consolidarnos como un mayorista de valor
que no sélo distribuya tecnologia, sino que integre
soluciones, financiamiento y servicios en un mismo
ecosistema, permitiendo a nuestros canales desarrollar
proyectos mas rentables y sostenibles en el tiempo
dentro del mercado mexicano”.


https://www.linkedin.com/in/joaquin-amaya-20b15428/
https://www.teamnet.com.mx/

marca, incluyendo Product
Managers, consultores técnicos
y representantes comerciales,
con el objetivo de acelerar la
adopcion de tecnologias
avanzadas como SASE o gestion
de identidades privilegiadas.
Este acompahamiento se
complementa con programas
de capacitacion continua,
talleres técnicos,
demostracionesy pruebas de
concepto que permiten a los
canales reducir su curva de
aprendizaje en 2026 y adoptar
nuevas soluciones con mayor
rapidez
(https://www.teamnet.com.mx/
webinars2026)

Este respaldo resulta relevante
si se considera que la
especializacion en
ciberseguridad puede
extenderse varios meses sin
apoyo adecuado, afectando la
velocidad de implementacion
en proyectos criticos.
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Otro de los ejes relevantes es el
impulso de modelos financieros
flexibles y esquemas de
ciberseguridad como servicio,
gue permiten a los canales
cerrar proyectos de mayor
volumen. Actualmente, TEAM
ofrece esquemas de
financiamiento adicionales al
crédito tradicional, asi como
servicios mensualizados desde
Su nube Stratosphere,
facilitando la adopcion bajo
modelos OPEX “Estamos
habilitando a los canales con
esquemas financieros mas
amplios y servicios bajo

“Nuestra meta es crecer de
forma exponencial en los
proximos anos y participar
activamente en al menos 5% del
desarrollo tecnolégico del pais,
apoyando a las organizaciones a
reducir sus riesgos de Tl
mediante arquitecturas de
ciberseguridad integradas,
escalables y alineadas a sus
necesidades reales de negocio”.


https://www.teamnet.com.mx/webinars2026
https://www.teamnet.com.mx/webinars2026
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https://hubs.la/Q04bDLGp0

Si quieres emprender un proyecto de
ciberseguridad, en Team contamos,

con soluciones de financiamiento:

TeamFlex

FINANCIAMIENTO WORKING CAPITAL: "

TEAMMATES col

n Intereses,

e Cambio, co
1 de sus TEAMNM

suscripcion para que puedan
llevar soluciones avanzadas al
mercado sin depender de
grandes inversiones iniciales, lo
que abre oportunidades en
empresas que antes no podian
acceder a este tipo de
tecnologias”, comentd Amaya.

Finalmente, el mayorista
también avanza en la
integracion de proyectos “llave
en mano” que combinan
hardware, software y servicios,
incluyendo despliegues a escala
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nacional. Esta capacidad permite
atender atender iniciativas de
hasta cientos de equipos —como
integraciones de 500 dispositivos
con configuraciones especificas
—, consolidando una oferta que
responde a sectores criticos
como financiero y retail. La
compania proyecta contribuir
con el 5% del desarrollo
tecnoldégico en México en los
proximos anos, respaldada por
un crecimiento sostenido y mas
de 40 anos de operacion en el
pais.
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CIBERSEGURIDAD

"Nuestro compromiso es con la seguridad, no
con una marca”

Con tres décadas de trayectoria, Grupo Propulsor de
Soluciones (GPS) fortalece su presencia en el mercado de
ciberseguridad con operaciones en mas de 30 paises y un
SOC de alto nivel en México. Su estrategia se centra en
habilitar a canales mediante modelos como Cybersecurity as
a Service, integrando soluciones avanzadas como SIEM, DLP
y automatizacion. La compahia impulsa la adopcion
tecnolégica en LATAM con innovacién proveniente de Europa
y Asia, al tiempo que promueve un crecimiento colaborativo
entre socios en un entorno donde la proteccién digital se ha
vuelto prioritaria para empresas de todos los tamanos.

Grupo Propulsor de
Soluciones (GPS) ha
construido, a lo largo de 30
anos, una operacion
enfocada en ciberseguridad
gue hoy rebasa fronteras,
con presencia en mas de 30
paises y participacion en
proyectos de alcance
nacional e internacional.
Fundada en Cancun
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Quintana Roo, la compania
nacid bajo un modelo “Partner
First”, orientado a fortalecer a
los distribuidores de valor
agregado mediante
colaboracion directa, acceso a
infraestructura especializada y
una red de apoyo que permite
ejecutar iniciativas
tecnologicas de alta
complejidad.



“La ciberseguridad en 2026 exige vision integral; no se
trata solo de tecnologia, sino de acompanamiento
estratégico para que nuestros socios puedan capitalizar
cada oportunidad del mercado con soluciones sélidas y
escalables”.



https://www.linkedin.com/in/fernando-duran-de-la-sierra-juarez-842bb0201/
https://www.gpsinformatica.com/
https://www.linkedin.com/in/fernando-duran-de-la-sierra-juarez-842bb0201/
https://www.gpsinformatica.com/

En la actualidad, GPS
Informatica se posiciona como
un actor relevante en el
ecosistema de proteccion
digital al operar uno de los
principales Centros de
Operaciones de Seguridad
(SOC) en Méxicoy América
Latina. Este entorno permite
ofrecer monitoreo, detecciony
respuesta ante amenazas en
tiempo real, en un contexto
donde los atagques evolucionan
al ritmo de tecnologias
emergentes como la
inteligencia artificial.
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La propuesta de valor de la
compania se sustenta en una
actualizacion constante frente a

un entorno tecnoldégico que
cambia de manera acelerada. A
través de acompafnamiento
comercial, técnico y logistico,
GPS busca fortalecer a sus
socios con herramientas que les
permitan competir en un
mercado donde Ia
especializacion y la rapidez de
respuesta son determinantes.
“Estamos en un entorno donde
la innovacion no se detiene, y
nuestra responsabilidad es



traducir esa evolucion en
oportunidades reales para
nuestros socios de negocio,
con respaldo integral en cada
proyecto”, sefalé Fernando
Duran de la Sierra, COO &
Corporate Accounts de GPS.

Su portafolio abarca
soluciones de proteccion de
endpoints (EPP), prevencion
de pérdida de datos (DLP),
plataformas SIEM e iaSIEM de
nueva generacion,

“En GPS estamos
construyendo un ecosistema
donde la innovacion, la
colaboraciony el
cumplimiento normativo
convergen para ofrecer a
nuestros partners una
ventaja real frente a un
entorno cada vez mas
desafiante”.
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asi como herramientas de
orquestacion y automatizacion
con capacidades de respuesta
inmMmediata. Estos servicios se
integran en esquemas como
“Cybersecurity as a Service”, que
permiten a los canales ofrecer
modelos escalables, con costos
competitivos y una mayor
fidelizacion de clientes. “Nuestro
enfoque es claro: habilitar a
nuestros partners con
plataformas robustas y esquemas
flexibles que les permitan crecer
en uno de los mercados mas
demandados, sin atarse a una
sola marca”, anadid Duran de la
Sierra.

Otro diferenciador importante
radica en la capacidad de GPS
para introducir tecnologias
provenientes de Europa y Asia al
mercado latinoamericano,
ampliando asi el abanico de
soluciones disponibles para sus
socios. Este enfoque ha
contribuido a posicionar diversas
marcas en la region,



consolidando un ecosistema
donde la innovacion
tecnoldgica se convierte en una
ventaja competitiva tangible.

A nivel de infraestructura, la
compania también ofrece
servidores virtuales de alta
seguridad, disefados tanto para
el segmento SMB como para
entornos empresariales.
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Estos servicios se
caracterizan por su
personalizacion y atencion
prioritaria, lo que permite a
los clientes contar con
soluciones ajustadas a sus
necesidades especificas, en
contraste con modelos
tradicionales de
infraestructura como
servicio.

Aunque opera bajo un
esquema de canal cerrado,
GPS mantiene una estrategia
activa de incorporacion de
NUEVOoSs socios en Ameérica
Latina, con planes de
expansion hacia Estados
Unidos y Canada. La
compania apuesta por el
crecimiento conjunto,
brindando el mismo nivel de
atencion a proyectos
pequenos y grandes, lo que
refuerza su enfoque
colaborativo en un sector
donde la demanda de
soluciones de ciberseguridad
continda en aumento.





https://www.gpsinformatica.com/

CIBERSEGURIDAD

“La ciberseguridad se construye sobre
inteligencia artificial, nube y especializacion”

Grupo CVA avanza en la construcciéon de un ecosistema de
ciberseguridad que combina inteligencia artificial, servicios
en la nube y especializacion técnica, con el objetivo de
fortalecer a su canal de distribucion frente al crecimiento de
amenazas digitales en México. La estrategia incluye la
incorporacion de nuevas marcas, programas de capacitacion
escalonados y un modelo de acompafnamiento que busca
transformar la venta tradicional en proyectos consultivos de
alto valor.

La aceleracion de los ataques la nube y ciberseguridad, con
digitales en México, donde el objetivo de preparar al canal
mas del 60% de las para un entorno cada vez mas
organizaciones ha reportado sofisticado y regulado.
incidentes en el Ultimo anoyel “Laconvergenciaentre
ransomware crece a doble inteligencia artificial, nube y
digito, esta obligando a los ciberseguridad no es una
mayoristas a replantear su rol tendencia pasajera, es la

en la cadena de valor, por lo arquitectura sobre la cual se
que Grupo CVA, impulsa una van a construir las soluciones
estrategia enfocada en la de los préoximos cinco anos”,
integracion de inteligencia afirmo Adrian Simg, Director
artificial, servicios en de Marcas en Grupo CVA.
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Falliy .

“La estrategia de Grupo CVA para 2026 esta enfocada en ;
integrar inteligencia artificial en cada capa de la
ciberseguridad, permitiendo a nuestros canales ofrecer
soluciones mas proactivas, con capacidades de

deteccion y respuesta en tiempo real que antes no eran
posibles”.
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https://www.redhat.com/es/technologies/cloud-computing/openshift?sc_cid=7015Y0000048PEdQAM
https://www.linkedin.com/in/adrian-simg-1549a020/
https://www.grupocva.com/

El directivo explicd que el
mMayorista se encuentra en un
proceso de incorporacion de
nuevas soluciones que
integren estas capacidades,
con anuncios previstos en los
siguientes meses.

El cambio en la dindmica

comercial también forma
parte del reto. De acuerdo
con estimaciones del sector,
mas del 70% de los proyectos

de ciberseguridad en
empresas medianas requieren
hoy un enfoque consultivo, lo
gue implica habilidades
técnicas mas profundas. Ante
ello, CVA ha desarrollado
esquemas de
acompanamiento que
incluyen evaluaciones de
seguridad, diseno de
arquitecturas y desarrollo de
playbooks por industria.




“Lo que buscamos es
habilitar al canal no solo con
producto, sino con
conocimientoy
acompahamiento real, desde
el assessment hasta el cierre
de proyectos, para que
puedan evolucionar hacia un
modelo consultivo”, detalld
Simg. Este enfoque
contempla incluso pruebas
de concepto y soporte
especializado en las primeras
implementaciones,
reduciendo la curva de
aprendizaje.

En cuanto a oportunidades,
el sector publico destaca
como uno de los principales
focos de inversion,
especialmente ante la
necesidad de modernizar
infraestructuras criticas. A
este segmento se suman
industrias como la financiera,
manufactura, salud y retail,
donde la adopcion de

soluciones de seguridad
basadas en inteligencia

artificial podria crecer por
encima del 20% anual hacia
2026.

“Estamos construyendo
un portafolio que no
solo responda a las
amenazas actuales, sino
que anticipe las futuras,
apoyando a nuestros
socios con capacitacion,
certificaciones y
acompanamiento
continuo para que
evolucionen hacia
modelos de negocio
mas especializados”.



La hoja de ruta de
capacitacion de Grupo CVA
contempla un proceso
escalonado que puede
extenderse por mas de 12
meses. Este incluye desde
fundamentos de
ciberseguridad e inteligencia
artificial, hasta certificaciones
avanzadasy
acompafnamiento en campo.
La meta es que los socios de
negocio desarrollen
capacidades técnicasy
comerciales que les permitan

competir en proyectos de mayor
valor.

Finalmente, la vision hacia 2026
apunta a una adopcion mas
amplia de tecnologias
autonomas de detecciony
respuesta. Segun el directivo, los
modelos tradicionales comienzan
a mostrar limitaciones frente a
amenazas mas dinamicas, por lo
gue la integracion de inteligencia
artificial sera determinante para
reducir tiempos de respuesta y
mitigar riesgos en tiempo real.
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CIBERSEGURIDAD
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“La ciberseguridad en la era actual exige
proteccion integral, accesible y centrada en
el riesgo real del negocio”

En un entorno donde la digitalizacién crece a doble digito y las
amenazas evolucionan constantemente, la ciberseguridad se
posiciona como un elemento estratégico para la continuidad de
las empresas en México. Hoy el riesgo ya no es Unicamente la
presencia de un virus, sino escenarios mucho mas sensibles como
el robo de informacion, el uso indebido de la identidad o fraudes
digitales que pueden impactar directamente en la operaciéon del
negocio. En este contexto, Norton enfoca su propuesta en ofrecer
soluciones accesibles y faciles de implementar para pequeias
empresas, uno de los segmentos mas vulnerables ante ataques
cada vez mas sofisticados.

La acelerada digitalizacion en se limita a malware tradicional,

México ha abierto nuevas sino que abarca robo de
oportunidades para las informacion, suplantacion de
pequenas y medianas identidad y fraudes que pueden
empresas, pero también ha impactar directamente la
ampliado significativamente operacion, especialmente en

la superficie de ataque. En organizaciones que no cuentan

este entorno, el riesgoya no  con areas especializadas de TI.
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“Pensar que por ser
pequeno no seras atacado
es uno de los mayores
errores en ciberseguridad;
precisamente por tener
menor o nula proteccion
digital, las PyMEs se
convierten en objetivos
rentables rentables para los
atacantes.”

“La inteligencia artificial ha elevado el nivel y la sofisticacién a

EDGAR ORDONEZ,
DIRECTOR DE VENTAS
EN MEXICO EN
NORTON.

ISKANDER SANCHEZ-
ROLA, DIRECTOR DE
TELIGENCIA ARTIFICIAL
E INNOVACION EN
NORTON.

P
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una escala sin precedentes, por lo que la defensa debe ser
igualmente avanzada, capaz de anticipar riesgos y proteger al

usuario en cada punto de interaccion en linea”.



https://www.redhat.com/es/technologies/cloud-computing/openshift?sc_cid=7015Y0000048PEdQAM
https://mx.linkedin.com/in/edgar-ordo%C3%B1ez-aba5267
https://mx.norton.com/
https://www.linkedin.com/in/iskander-sanchez-rola
https://mx.norton.com/
https://mx.linkedin.com/in/edgar-ordo%C3%B1ez-aba5267
https://mx.norton.com/

Frente a este panorama,
Norton ha fortalecido su
estrategia para 2026 con
soluciones como Norton
Small Business, orientadas a
organizaciones que carecen
de areas especializadas de Tl.
Iskander Sanchez-Rola,
Director de Inteligencia
Artificial e Innovacion en
Norton, advirtio que
subestimar el riesgo sigue
siendo uno de los principales
errores: “Pensar que por ser
una empresa peqguena No
seras atacado es un error
critico; en realidad, al contar
con menos proteccion, te
conviertes en un objetivo
mas accesible y el impacto
puede ser total”.

El avance de la
inteligencia
artificial ha
transformado
también la
naturaleza de las

SUSCRIPCION POR 1 AND @

{#norton
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amenazas. Hoy, los ataques son
mas personalizados,
automatizados y dificiles de
detectar, evolucionando mas
alla del virus tradicional hacia
esquemas de engano que
apelan directamente al
comportamiento del usuario. En
este contexto, Norton ha
desarrollado herramientas
impulsadas con inteligencia
artificial, que permiten analizar
amenazas en tiempo real y
anticipar comportamientos
maliciosos antes de que se
materialicen.

“La ciberseguridad debe
integrarse de forma natural
al negocio, sin fricciones, y
ahi el canal juega un papel
esencial para traducir la
tecnologia en soluciones
practicas que realmente
protejan y generen valor”.

Iskander Sanchez-Rola



“Los atagues ya no ocurren
en un solo punto; hoy se
distribuyen a través de
multiples canales como
mensajes, llamadas, correos
electronicos o codigos QR.

Por eso, la proteccion debe
ser integral y capaz de
acompanar al usuario en
todo su entorno digital”,
explico Sanchez-Rola, al
destacar la necesidad de
evolucionar hacia modelos
de defensa mas ampliosy
gue cubran diversos puntos
de ataque.

Uno de los
pilares de esta
estrategia es la
simplificacion
tecnoldgica.
Norton busca

SUSCRIPCIGNRORTARD ()

Norton
Mobile Security
[ -~
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gue la ciberseguridad deje de ser
un proceso complejo y se convierta
en una herramienta accesible para
cualquier negocio,
independientemente de su tamano.
En este proceso, el canal de
distribucion se posiciona como un
actor estratégico para acercat,
implementar y adaptar las
soluciones a las necesidades reales
de cada cliente.
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Desde la perspectiva
comercial, Edgar Ordonez,
Director de Ventas en México,
enfatizé que la evolucion del
portafolio responde a un
cambio de fondo en la forma
en que operan |los riesgos
digitales, especialmente para
las PyMEs que carecen de
areas especializadas en
ciberseguridad. En este
contexto, destacd coOmo
soluciones como Norton Small
Business, Norton Mobile
Security y Norton 360
Advanced extienden la
proteccion mas alla del
dispositivo tradicional,
integrando seguridad para
identidad, navegaciony
transacciones en entornos
moviles y personales que
también impactan al negocio
y a los usuarios directamente.
“Hoy los ataques ya no buscan
solo vulnerar un equipo, sino
engahar al usuarioy
aprovechar cualquier punto de
contacto digital; por eso
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nuestras soluciones estan
disenadas para acompanarlo
en su dia a dia, proteger su
informacion y facilitar la
seguridad sin exigir
conocimientos técnicos,
especialmente en empresas
donde no existe un equipo
de TI”, afirmo.

Asimismo,
Ordonez destaco
el papel del
ecosistema de
partners para

llevar estas capacidades a
mercados donde la
digitalizacion avanza
rapidamente, pero la proteccion
aun es limitada. “La oportunidad
esta en acercar soluciones que
realmente entiendan la realidad
de las pequenas empresas, que
no compliquen su operacion y
gue les permitan protegerse sin
necesidad de convertirse en
expertos; ahi el canal tiene un
rol fundamental como asesory
habilitador”.



@ norton

Las amenazas
avanzadas
necesitan
herramientas
inteligentes
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https://ctonline.mx/buscar/interactiva?b=norton&style=list
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/:abba

"La ciberseguridad debe ser mas efectiva, no

mas costosa”

ABBA Networks enfoca su estrategia de ciberseguridad en
2026 en la eficiencia operativa, el uso inteligente de IA y la
entrega de servicios especializados accesibles. La compania
apuesta por simplificar la proteccion, reducir la complejidad
tecnoldgica y fortalecer la capacidad de respuesta de las
organizaciones mexicanas ante amenazas cada vez mas

sofisticadas.

La acelerada digitalizacion en
México ha elevado la superficie
de ataque para empresas de
todos los tamanos. Datos de Ia
industria compartidos por
ABBA Networks estiman que
mas del 60% de las
organizaciones en el pais han
enfrentado al menos un
incidente de ciberseguridad en
los Ultimos 12 meses, mientras
qgue el costo promedio de una
brecha puede superar los 4 de
ddlares. Frente a panaroma,
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ABBA Networks redefine su
enfoque al colocar al usuario
final en el centro de |la estrategia
de proteccion.

Desde la Optica del cliente, las
amenazas no solo han
incrementado en volumen, sino
también en complejidad. El uso
de inteligencia artificial por
parte de actores maliciosos ha
reducido las barreras técnicas
para ejecutar ataques, lo que
amplifica los riesgos. "Hoy los



RENE FUENTES, DIRECTOR
DE INNOVACION DE ABBA

ﬁ NETWORKS.

“Estamos construyendo un modelo donde la
ciberseguridad no sea un lujo, sino una capacidad
accesible, eficiente y escalable, apoyandonos en
inteligencia artificial para anticipar riesgos y
responder con mayor velocidad sin elevar los
costos para el cliente”.



https://www.linkedin.com/in/rene-fuentes-3419274b/
https://abbanetworks.com/

atacantes ya no necesitan un
alto nivel técnico; basta con
curiosidad y acceso a
herramientas avanzadas para
generar impactos
significativos”, explicdé René
Fuentes, Director de
Innovacion de ABBA
Networks, al referirse a la
evolucion del ecosistema
digital.

El mercado de
ciberseguridad también
atraviesa una transformacion
marcada por tres perfiles de
fabricantes: aquellos que
integran inteligencia artificial
como valor agregado, los que
nacieron bajo este paradigma
y los que han quedado
rezagados. Esta
segmentacion ha provocado
una disrupcion donde las
soluciones mas eficientes
comienzan a desplazar a
modelos tradicionales,
especialmente cuando
ofrecen costos hasta 20%

menores con mejores
capacidades de respuesta.

Ante este escenario, las
organizaciones demandan
soluciones que combinen
visibilidad, prevenciéon y
capacidad de reaccidon en una
sola plataforma. La consolidacion
tecnologica se vuelve una
prioridad para reducir la
complejidad operativa y optimizar
presupuestos. En paralelo, el reto
de talento persiste: la brecha

“La industria estd cambiando
rapidamente: quienes no
integren inteligencia artificial de
forma real en sus soluciones
perderan relevancia. En ABBA
Networks apostamos por
tecnologia que simplifique la
operacion y realmente mejore la
protecciéon de nuestros clientes”.
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global de profesionales en
ciberseguridad supera los 3.5
millones de especialistas, lo
gue impacta directamente en
la capacidad de respuesta de
las empresas.

ABBA Networks se posiciona
como un habilitador de
servicios especializados,
enfocandose en maximizar la
eficiencia operativa de sus
clientes. La compania ha
fortalecido su equipo técnico
con capacitacion continua y
adopcion de herramientas
basadas en IA, lo que le
permite escalar servicios y
atender a mas organizaciones
sin comprometer la calidad.
“Nuestro enfoque esta en
lograr un equilibrio real entre
riesgo y proteccion, con
soluciones que si puedan ser
operadas por los clientes”,
anadio Fuentes.

Durante los ultimos dos anos,
la firma ha impulsado una

estrategia interna orientada a
optimizar sus operaciones,
especialmente en las areas que
interactuan directamente con el
cliente.

Este modelo busca incrementar
la efectividad en la
implementacion y gestion de
soluciones, reduciendo errores de
configuracion y mejorando los
tiempos de respuesta ante
incidentes que, en muchos casos,
se originan por omisiones
involuntarias o falta de recursos
especializados.

La combinacién de servicios
gestionados, automatizacion e
inteligencia aplicada permite a
ABBA Networks ofrecer
esquemas mas accesibles,
alineados a las necesidades reales
del mercado mexicano. En un
entorno donde los ataques
pueden escalar en minutos, la
capacidad de anticiparse y
responder oportunamente se
convierte en un diferenciador
determinante para las empresas.
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&> zscaler

"El CISO dejo de ser operativo: hoy define el

negocio y el riesgo”

La estrategia de Zscaler en 2026 se centra en simplificar la
ciberseguridad mediante plataformas integradas, el uso
inteligente de la inteligencia artificial y un enfoque orientado
al negocio. En un entorno donde el riesgo digital impacta
directamente en los resultados financieros, la compania
apuesta por fortalecer el rol del canal como asesor
estratégico y por transformar la manera en que las empresas

protegen sus datos.

En 2026, el panorama de
ciberseguridad en México se
caracteriza por un aumento
sostenido en la sofisticacion de
los ataques, impulsados por el
uso de inteligencia artificial
tanto por atacantes como por
defensores. México se mantiene
entre los paises mas atacados a
nivel global, junto con Brasil, al
concentrar organizaciones con
mayor madurez tecnologica en
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la region. Bajo este escenario, las
empresas enfrentan amenazas
automatizadas que evolucionan
constantemente, elevando la
presion sobre las estrategias de
proteccion.

La adopcion de inteligencia
artificial dentro de la
ciberseguridad ha dejado de ser
opcional. De acuerdo con
estimaciones del sector, mas del



MARIO MORA, SENIOR
REGIONAL DIRECTOR DE
LATINOAMERICA PARA EL
SEGMENTO DE CUENTAS
ESTRATEGICAS EN
ZSCALER.

in
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“Hoy el CISO ya no es medido por métricas operativas,
sino por su impacto en el negocio: cuanto riesgo
reduce, qué tan eficiente es la organizacion y como
contribuye a crecer de forma segura en un entorno
cada vez mas complejo”.

A



https://www.linkedin.com/in/mario-mora-loyo-55333b21?utm_source=share_via&utm_content=profile&utm_medium=member_ios
https://www.zscaler.com/mx

60% de los incidentes recientes
involucran algun tipo de
automatizacion o componente
basado en |A. En paralelo,
companias como Zscaler han
invertido en desarrollos propios
y adquisiciones para integrar
capacidades avanzadas en
analisis de riesgo y prevencion.
“La inteligencia artificial se
utiliza en ambos sentidos: para
defender y para atacar... quien
diga que tiene la bala de plata
esta mintiendo”, advirtid Mario
Mora, al subrayar el caracter
evolutivo de esta tecnologia.

Los sectores financiero, retail y
manufactura encabezan la
inversion en ciberseguridad en
México, debido a su alta
exposicion y al valor de los
datos que manejan. En estas
industrias, el objetivo no solo es
prevenir brechas, sino proteger
el activo mas critico: |a
informacion. A nivel global, se
estima que el costo promedio
de una filtracion de datos
supera los 4.5 millones de

dodlares, lo que refuerza la
urgencia de adoptar modelos
mas eficientes y menos
fragmentados.

Uno de los principales retos para
las organizaciones ha sido la
acumulacion de soluciones
aisladas que incrementan la
complejidad operativa y los
costos. Frente a esto, Zscaler
impulsa una estrategia basada
en la consolidacion tecnoldgica,
orientada a reducir tanto el
Capex como el Opex. “La
recomendacion es evitar stacks
heterogéneos que no agregan
valor y generan complejidad; se
necesitan estrategias bien
pensadas que prioricen
eficiencia y flexibilidad”, explico
Mora, enfatizando la necesidad
de simplificar arquitecturas.
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En este entorno, el rol del CISO
ha cambiado de forma radical.
De ser un perfil técnico
enfocado en la operacion, ahora
participa activamente en
decisiones de negocio, con
métricas centradas en reduccion
de riesgo, eficiencia 'y
crecimiento seguro. Este cambio
también esta impulsado por una
mayor presion regulatoria y por
la necesidad de alinear la
ciberseguridad con objetivos
estratégicos, donde la gestion
del riesgo digital se convierte en
un elemento determinante para
la continuidad y competitividad
de las organizaciones.

Zscaler, ha apostado por una
arquitectura de plataforma que
ofrece visibilidad integral y
proteccion continua. Este
enfoque busca reducir la fatiga
de alertas y mejorar la
capacidad de respuesta de los
equipos de seguridad, un
problema que afecta a mas del
70% de los CISOs segun diversos
estudios del sector.

“El canal tiene frente a si una
decisiéon importante: mantenerse
en un modelo tradicional o
evolucionar hacia soluciones que
realmente generen valor. Ahi es
donde tecnologias como las de
Zscaler abren la puerta a nuevos
ingresos y mejor
posicionamiento.”

Para el canal de distribucion, el
contexto también ha cambiado.
La ciberseguridad ha dejado de
depender exclusivamente de
servicios de red, abriendo
nuevas oportunidades para
integradores y socios
especializados. La escasez de
talento en el mercado, que
supera los 3.5 millones de
profesionales a nivel global, ha
convertido al canal en un asesor
estratégico para las
organizaciones, con la
posibilidad de generar ingresos
a través de servicios
profesionales y consultoria.

67



CIBERSEGURIDAD

tm | tasmicro

EL MAYORISTA LIDER EN CIBERSEGURIDAD

"El valor en ciberseguridad se construye
con servicios que evolucionan en el tiempo”

Tasmicro ha destacado por su enfoque en software (95%
de su operacion), servicios administrados e inteligencia
artificial, junto con una fuerte inversién en capacitacion
del canal —con mas de 1,200 ejecutivos formados— y
modelos financieros flexibles, estos elementos buscan
impulsar propuestas de mayor valor, proteger entornos
hibridos y fortalecer la rentabilidad de sus socios.

En un mercado mexicano
donde la demanda de
proteccion digital no deja de
crecer, Tasmicro ha definido
una ruta clara: priorizar
software, innovacion y
especializacion. Actualmente,
95% de su operacion se basa
en soluciones de software,
alejandose del modelo
tradicional de hardware. Este
enfoque responde a un
entorno donde el mercado
global de ciberseguridad ya
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supera los 311 mil millones de
dolares, con un 66%
concentrado en servicios, lo
gue marca la pauta de
evolucion para fabricantesy
canales.

Bajo esta logica, la seleccion
de fabricantes dentro de su
portafolio no es casual. La
compania evalUa criterios
como innovacion constante,
modelos de distribucion
definidos y programas de
canal maduros.



“Siun fabricante no esta
innovando, en un ano se vuelve
obsoleto; por eso buscamos
mMarcas que integren
inteligencia artificial desde su
base tecnoldgica y que
permitan al canal construir
propuestas realmente
diferenciadas en el mercado’,
explicd Sergio Hernandez.

El crecimiento de
infraestructuras hibridas —
entre nube y on-premise—
también ha abierto

“Nuestra estrategia esta enfocada en que
el canal evolucione hacia servicios
administrados de valor, donde la
ciberseguridad deje de ser una

transaccion y se convierta en un proceso
continuo, capaz de adaptarse a los
cambios del negocio y generar una
relacién de largo plazo con el cliente”.

SERGIO HERNANDEZ, SOCIO DIRECTOR GENERAL
DE TASMICRO.

nuevas oportunidades. En este
terreno, la proteccion de APIsy
aplicaciones se vuelve critica,
especialmente en sectores como
fintech, donde una interrupcion
puede detener toda la operacion.
A ello se suma el desafio de la
superficie de ataque dinamica,
donde cada usuario y dispositivo
representa un riesgo distinto.
Frente a esto, la empresa impulsa
soluciones basadas en inteligencia
artificial capaces de analizar
comportamientos y reducir
vulnerabilidades en tiempo real.


https://www.linkedin.com/in/sergio-arturo-hern%C3%A1ndez-garc%C3%ADa-r%C3%A9nd%C3%B3n-40979224/
https://tasmicro.com/

La estrategia hacia el canal
también se sustenta en
capacitacion intensiva. Tan
solo en el Ultimo ano, la
compania capacitdé a mas de
1,200 ejecutivos y certifico a
280 ingenieros en México, con
programas alineados a marcos
como NISTy MITRE ATT&CK.
“La inversion mas importante
gue hacemos, incluso por
encima de muchas otras
iniciativas estratégicas, es la
gue destinamos al
habilitamiento; creemos
firmemente que un canal bien
preparado puede transformar
una solucion tecnoldgica en
una propuesta de valor real
para el cliente y sostenerla en
el tiempo”.

En paralelo, el modelo
financiero y de renovaciones
se ha convertido en un
diferenciador. La firma
asegura visibilidad anticipada
de contratos y procesos de
“health check” que permiten
incrementar el valor de cada
renovacion. Gracias a este
enfoque, logran elevar hasta
120% el valor anual de sus
oportunidades, combinando
renovacion con crecimiento
del negocio. Ademas,
esquemas flexibles como la
mensualizacion de licencias
facilitan la adopcion
tecnoldgica en empresas con
distintos perfiles financieros.

“Estamos integrando tecnologia innovadora,
modelos financieros flexibles y una fuerte inversién
en capacitacion para que nuestros socios puedan

capitalizar la inteligencia artificial, diferenciarse en
el mercado y construir ofertas de ciberseguridad
sostenibles y rentables hacia 2026".
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Nuestro compromiso estratégico

En Tasmicro entendemos que la Ciberseguridad ya
no es una opcidn, sine un pilar estratégico para la
continuvidad y crecimiento de las organizaciones. | 4
Acompanamos a nuestros socios y clientes

en la adopcién de soluciones avanzadas gue A
les permitan anticipar, detectar y responder |
a las amenazas actuales. '
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g = y \ . Impulsamos el desarrollo de

T 3 ETERG capacidades en nuestros socios
i # -

'V / \ ]:L de negocio para que puedan
7~ Na incrementar su competitividad

Ll X generando nuevos servicios y
. oportunidades de negocio en un

mercado de transformacion”

CAPACIDADES
DE INGENIERIA

Servicie preventa integral y
habilitamiento técnico y
comercial

MODELOS DE
FINANCIAMIENTO

Linea de crédito estandar y
proyectos de financiomiento o
la medida

COINVERSION EN

DESARROLLO DE NEGOCIO

Fondos dedicados para la
ejecucién de actividades de
Geneacién de Demanda

SLA 345°

Nuestro compromiso @s que al
canal tenge respuesta y sclucién
a cualguier tipo de
regquierimiente en tiempo y forma

' WWW.TASMICRO.COM marketing@tasmicro.com e +52 56 38110593


https://tasmicro.com/

HrPORTENNTUM

"La infraestructura ya es la primera linea de

defensa digital”

“Nuestro objetivo es claro: ayudar a dejar de instalar
dispositivos aislados y comenzar a implementar
infraestructura convergente donde videovigilancia y voz IP
se convierten en la primera linea de defensa digital de las

empresas”.

La forma en que las empresas
entienden su infraestructura
tecnologica esta cambiando.
Sistemas como la
videovigilancia y la voz sobre IP,
tradicionalmente considerados
operativos, hoy forman parte
activa de la superficie de
ataque. Ante este panorama,
Portenntum impulsa una
vision donde cada dispositivo
conectado debe disenarse con
ciberseguridad desde su
origen. “Hoy cualquier camara
IP o conmutador de voz es un
endpoint conectado, y por lo
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tanto debe diseharse con
ciberseguridad desde el origen”,
afirmo Pedro Gerodn, Director
Comercial en Portenntum, al
explicar que la compania trabaja
para que estos elementos dejen
de ser puntos vulnerables y se
conviertan en componentes de
proteccion.

Uno de los desarrollos mas
relevantes se presenta en el
ambito de la videovigilancia. A
través de soluciones con
Provision ISR en conjunto con
Check Point, la firma incorpora



“Zero Trust debe construirse
desde la infraestructura fisica
hasta la operacién en la nube;
solo asi se logra una

UNICATIC arquitectura real que proteja
entornos industriales y

criticos sin comprometer su
operacion”.

PEDRO GERON, DIRECTOR
COMERCIAL EN PORTENNTUM.

firewalls directamente en las y firewall de nueva generacion en
camaras, lo que permite una sola plataforma, eliminando
proteger los sistemas desde el vulnerabilidades derivadas de
edge y evolucionar hacia un implementaciones fragmentadas

modelo preventivo apoyado en y facilitando un enfoque Secure-
analitica e inteligencia artificial by-Design.
para la toma de decisiones.

La estrategia se complementa

En paralelo, la voz empresarial con la adopcion de arquitecturas
también se transforma. Desde de Confianza Cero,

2025, la compania impulsa la especialmente en entornos
Familia GCC de Grandstream industriales y de infraestructura
Networks, un conmutador 4-en-1 critica. A través de tecnologias de
gue integra telefonia IP, HPE Aruba Networks y Juniper
switching, routing con VPN Networks, se habilitan modelos
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https://www.linkedin.com/in/pedro-ger%C3%B3n-pi%C3%B1%C3%B3n-b5063348/
https://www.portenntum.com/

a PORTENNTUM
CONOCE NUESTRAS

donde ningun usuario o
dispositivo es confiable por
defecto, integrando
autenticacion continua,
segmentacion dindmicay
deteccion de anomalias
mediante inteligencia
artificial.

Adicionalmente, soluciones
de fabricantes como Hillstone
Networks permiten la
inspeccion profunda del
traficoy la prevencion
avanzada de amenazas,
mientras que Micro

aporta visibilidad, analitica y
monitoreo centralizado. Este
enfoque se refuerza desde la
infraestructura fisica con aliados
como Leviton y Corning, asegurando
conectividad confiable y resiliente.

A la par, Portenntum fortalece la
evolucion de sus socios mediante
programas de especializaciony
certificacion, acompanandolos
desde la preventa hasta la
operacion. Este modelo se
complementa con plataformas en la
Nnube que permiten administrar
redes, seguridad y comunicaciones
de forma remota, habilitando
servicios gestionados y esquemas de
soporte continuo.

" La ciberseguridad en México
evoluciona hacia un modelo donde la
proteccion ya no se limita a soluciones
aisladas, sino que se integra desde la
base de la infraestructura tecnolégica.
Portenntum impulsa este cambio al
incorporar seguridad en
videovigilancia, voz IP, redes y
entornos industriales, combinando
inteligencia artificial, monitoreo
continuo y arquitecturas de Confianza
Cero para responder a los nuevos
vectores de ataque".
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CIBERSEGURIDAD

CompuSoluciones

“La ciberseguridad ya no reacciona: gobierna
sistemas que toman decisiones”.

CompuSoluciones refuerza su estrategia en ciberseguridad
mediante un enfoque centrado en prevencién, gobernanza
de inteligencia artificial y proteccion de identidades
digitales. A través de capacitacion especializada y
acompafamiento a canales, impulsa la adopcion de
soluciones que fortalecen la resiliencia operativa, reducen
tiempos de respuesta ante incidentes y permiten a las
organizaciones asegurar la continuidad de sus operaciones
frente a amenazas avanzadas.

El ano 2026 marca un punto de de seguridad, mientras que los

inflexion en la ciberseguridad, incidentes vinculados a

donde el modelo reactivo ha automatizacion mal gestionada
guedado atras frente a una han crecido cerca de 40% en el
vision centrada en la ultimo ano. En este contexto, la
gobernanza de sistemas proteccion digital evoluciona
inteligentes. De acuerdo con hacia entornos donde humanos
estimaciones del sector, mas y algoritmos operan

del 65% de las organizaciones simultaneamente.

en Ameérica Latina ya integran

algun tipo de inteligencia Uno de los cambios mas
artificial en sus procesos significativos radica en la
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“Nuestra estrategia en 2026 esta
enfocada en evolucionar junto con los
canales hacia servicios gestionados de
ciberseguridad, con visibilidad
integral, control sobre entornos

impulsados por IA y un enfoque
preventivo que permita a las
organizaciones anticiparse a los
riesgos y operar con mayor confianza”.
DIANA RIOS, GERENTE COMERCIAL DE
CIBERSEGURIDAD EN COMPUSOLUCIONES

adopcion de |IA agente, capaz de
ejecutar decisiones sin
intervencion humana directa.
Este avance, aunque potencia la
eficiencia operativa hasta en
30%, también introduce nuevos
riesgos asociados a la falta de
control sobre los algoritmos, lo
gue obliga a las organizaciones a
establecer esquemas formales
de supervision, auditoria 'y
trazabilidad.

A la par, el concepto de
perimetro tradicional ha perdido

relevancia. En su lugar, la
identidad digital se consolida
como el principal punto de
defensa, especialmente ante el
crecimiento de ataques
sofisticados como los deepfakes,
gue han aumentado mas de 50%
en intentos de fraude
corporativo. La autenticacion
basada en biometria y patrones
de comportamiento se posiciona
como una herramienta
indispensable para mitigar estos
riesgos en entornos distribuidos y
altamente dinamicos.
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https://www.linkedin.com/in/diana-r-7a574963/
https://www.compusoluciones.com/alianzas/ciberseguridad/

En este escenario,
CompuSoluciones compartio
gue las organizaciones estan
migrando hacia modelos de
resiliencia operativa, donde la
capacidad de mantener la
continuidad del negocio
resulta tan importante como
prevenir ataques. Datos
recientes indican que las
empresas con estrategias de
visibilidad integral reducen
hasta en 45% el tiempo de
deteccion de amenazas, lo que
se traduce en menores
impactos financieros y
reputacionales.

Asimismo, la ciberseguridad
comienza a consolidarse como
un habilitador estratégico mas
gue como un gasto operativo,
por lo que, el mayorista estima
gue la inversion en este rubro
crecera alrededor de 18% anual
hacia 2027, impulsada por la
necesidad de proteger
ecosistemas digitales cada vez
mas complejos Esta
transformacion también

redefine el rol de los canales de
distribucion, quienes ahora deben
integrar capacidades de
consultoria, monitoreoy
acompahamiento continuo para
sus clientes.

Finalmente, el reto para 2026 no
solo consiste en adoptar nuevas
tecnologias, sino en gestionar de
manera efectiva la interaccion
entre personas, procesos y sistemas
autonomos. La madurez en
ciberseguridad dependera de la
capacidad de las organizaciones
para anticipar riesgos, establecer
controles sobre la inteligencia
artificial y fortalecer la confianza en
entornos hiperconectados.

“Hoy no solo protegemos sistemas,
sino decisiones automatizadas que
impactan directamente en la
operacion; eso exige establecer
reglas claras de supervision,
trazabilidad y responsabilidad
sobre cada accién que ejecuta la
inteligencia artificial”.
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CIBERSEGURIDAD

"En 2026, la ciberseguridad deja de
ser un tema técnico para convertirse
en una decisiéon de negocio: ya no
basta con proteger, hay que
anticipar. La identidad, los datos y la
inteligencia aplicada marcan el
rumbo, permitiendo a las
organizaciones operar con
confianza, adaptarse al cambio y
sostener su crecimiento en entornos
dinamicos y digitales”.

lmbergy JesUs Sanchez, Director de Limbergy

Business orfented technology

"La IA auténoma redefine la
amehnaza en 2026 con ataques que
mutan en tiempo real y deepfakes
estructurales que vulneran la
cadena de mando. La tendencia
exige blindar la identidad ante un
phishing disefiado a medida y
establecer una gobernanza de
datos sensibles en consultas de IA;
sin este control, el riesgo de
exfiltracion o mal uso de
informacion crece”.

Jonathan Rodriguez, Presales Team
Leader en MAPS Disruptivo (

— DISRUPTIVOD
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CIBERSEGURIDAD

"En 2026, la ciberresiliencia
dependera de eliminar los puntos
ciegos. A medida que los atacantes
usan IA para lanzar ataques
hiperdirigidos a gran escala, las
empresas deben pasar de defensas
reactivas a una visibilidad de red
profunda y proactiva. El futuro de la
seguridad es automatizado,

- inteligente y en tiempo real.”
NETSC UT Jorge Tsuchiya, Country Manager de
NETSCOUT System México

“La ciberseguridad se convirtié en
una necesidad concreta dentro de
la agenda de cualquier empresa
que dependa de su operacién
digital. Sin embargo, la adopcién
sigue estando limitada por barreras
de acceso, complejidad y gestion.
Las propuestas que logren
simplificar la implementacion,
reducir la friccién comercial y
acompanar al cliente en la
operacion seran las que realmente
ganen espacio”.

Hernan Pollini, Director Help Manager [E help-manager
de México
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